Guide pratique – 
Comment organiser une Beauty Party
Guide en trois parties :
1. L’organisation et le déroulement de la Beauty Party.
2. Les explications des produits Skin FitLine.
3. La checklist finale à imprimer et à cocher.

GUIDE D’ORGANISATION ET D’ANIMATION
1. ORGANISATION
☐ Choisir la date et le lieu.
☐ Préparer la liste des invitées.
☐ Envoyer les invitations personnelles.
Inviter à l'oral « Dis, j’organise un moment beauté et bien-être entre filles, avec de belles surprises… Je ne t’en dis pas plus, mais je compte sur toi, tu vas adorer ! J’ai hâte de te voir »
Inviter par message « Et si on pensait un peu à nous… Une petite parenthèse cocooning. Je ne sais pas toi, mais moi, j’en ai besoin ! J’organise une beauty party avec plein de belles surprises ! Tu viens ? Dis-moi ouiiiii, j’ai hâte de te voir »
Autre exemple « Salut ! J’organise une beauty party et j’aimerais vraiment que tu sois présente. J’aimerais aussi que tu me donnes ton avis ! Et tu verras, c’est top comme moment ! Je peux compter sur toi ? »
Le message mystère « J’ai une mission pour toi… Bloquer un moment pour toi, venir avec ta bonne humeur tel jour et telle heure et kiffer le moment !
T’es Cap ? »
☐ Publier une Story sur les réseaux sociaux.
☐ Publier un post Facebook ou Instagram.
☐ Proposer aux invitées de venir avec une amie.
☐ Confirmer les présences la veille par un message écrit ou vocal (Je suis    impatiente de te voir demain, ta place est réservée, j’ai hâte)
☐ Prévoir entre 5 et 10 participantes. N'hésite pas à inviter largement. Il y aura toujours quelques désistements.
☐ Prévoir environ 1 h 30 pour l'atelier.

2. PRÉPARATION DE LA SALLE
☐ Préparer un endroit lumineux et confortable. Propre et sans odeurs.
☐ Prévoir une décoration simple et chaleureuse.
☐ Préparer une musique douce.
☐ Installer les produits au centre de la table.
☐ Prévoir une place pour chaque participante.
☐ Une farde avec quelques photos avant / après à disposition sur la table.
☐ Préparer les boissons (café, tisane Herbaslim, Beauty, antioxy, activize…)
☐ Prévoir une petite attention pour les invitées. Quelques idées proposées :
•	Une pierre de gua sha.
•	Une mini-pochette avec un power cocktail & Restorate dedans.
•	Un miroir.
•	Un bandeau de soin.
☐ Préparer un cadeau pour l'hôtesse si ça se fait chez quelqu’un d’autre que vous.

3. ACCUEIL DES PARTICIPANTES
☐ Accueillir chaque participante.
☐ Proposer une boisson.
☐ Présenter les participantes avec leur prénom. 
S'il y a un peu de monde, préparer une petite étiquette avec leur prénom. Placez-la sur son bol ou juste à côté, bien visible.
Cela permettra à chacune de retenir plus facilement les prénoms et facilitera les échanges.
☐ Demander leurs attentes concernant leur peau.
☐ Proposer une photo avant, à la lumière du jour et avec leur accord.
☐ Expliquer le déroulement de l'atelier.

4. DÉROULEMENT DE L'ATELIER
☐ Me présenter rapidement.
☐ Expliquer pourquoi j'utilise FitLine.
☐ Présenter brièvement PM-International.
☐ Parler de la qualité des produits.
☐ Présenter Dermatest 5 étoiles, le plus haut niveau de certification
☐ Faire découvrir la routine Skin FitLine.
☐ Présenter une SURPRISE : 
Le scan facial offert est présenté comme un cadeau à faire découvrir aux invitées. Une innovation jamais vue, une technologie brevetée.
☐ Laisser chacune appliquer les produits.
☐ Respecter les temps de pose.
☐ Pose régulièrement des questions.
Qu'as-tu ressenti ?
Quelle texture as-tu préférée ?
Quel produit te plaît le plus ?
Ta peau te semble-t-elle différente ?
Les ressentis valent souvent mieux qu'un long discours. Écoutes davantage que tu ne parles. Fais participer les invitées.
☐ Répondre aux questions.
☐ Présenter naturellement mon activité.

5. FIN DE L'ATELIER
☐ Demander l'avis des participantes.
☐ Remettre les catalogues (que vous avez imprimé si possible en couleur) à chacune et glisse un bon de commande à l'intérieur.
☐ Présenter les offres du moment.
☐ Présenter les packs disponibles. Laisser votre ordinateur allumé sur la boutique clients pour d’éventuels commandes.
☐ Expliquer les avantages du Club FitLine.
☐ Présenter les possibilités de paiement. VIP client (- 10% si cure de 3 mois)
☐ Expliquer la possibilité de devenir TP. Attention, ne fais pas une présentation commerciale. Explique simplement :
•	Pourquoi tu as choisi cette activité
•	Ce qu'elle t'apporte
•	Comment tu accompagnes les personnes
•	Qu'il est possible de commencer progressivement, à son rythme.
Laisse ensuite les participantes poser leurs questions.
☐ Prendre les commandes. Propose une remise de 5 % sur la commande pendant 24 heures. L’objectif indiqué est de créer un sentiment d’urgence.
☐ Proposer un prochain rendez-vous chez l’une ou l’autre de vos invités avec leurs amies, ou chez vous.
☐ Annoncer la date du prochain atelier.
☐ Remercier les participantes.
☐ Remercier l'hôtesse avec un petit cadeau.

6. APRÈS L'ATELIER
☐ Envoyer un message de remerciement le lendemain.
☐ Demander leur avis.
☐ Répondre aux dernières questions.
☐ Inviter au prochain atelier.
☐ Proposer une soirée découverte de l'activité.
☐ Publier quelques photos avec l'accord des participantes.
Quelques jours plus tard
•	Prends de leurs nouvelles.
•	Propose un rendez-vous personnalisé si nécessaire.

7. MES NOTES
Nombre de participantes présentes : ...................
Nombre de commandes : ..................................
Personnes intéressées par l'activité : ..................
Date du prochain atelier : ................................
Mes observations :
..........................................................................
..........................................................................
..........................................................................
..........................................................................
8. LES CLÉS DE LA RÉUSSITE
Les quatre réflexes pour réussir une Beauty Party
1. Écoute plus que tu ne parles. Fais participer les invitées.
2. Reste simple et authentique. Pas de blabla.
3. Sois transparente et professionnelle. Donne des explications claires, sans insister.
4. Fais vivre une véritable expérience. Prévois du cocooning, des rires, de la chaleur et de la bienveillance.

Souviens-toi :
❤️ Sois toi-même.
❤️ Ne cherche pas à convaincre.
❤️ Fais vivre une véritable expérience.
❤️ Écoute davantage que tu ne parles.
❤️ Amuse-toi !

Les personnes n'achètent pas uniquement un produit.
Elles reviennent surtout parce qu'elles ont passé un agréable moment avec toi.
Souviens-toi : les gens oublient parfois ce que tu leur as dit, mais ils n'oublient jamais ce qu'ils ont ressenti.
Fais de ton atelier un moment chaleureux, authentique et mémorable.


EXPLICATIONS PRODUITS SKIN FITLINE
1. NETTOYAGE DU VISAGE
☐ Young Care Mousse ou Cleansing Lotion
Explique pourquoi un bon nettoyage est indispensable avant tout soin.
Laisse chaque participante appliquer le produit.
2. PEELING
☐ Peeling Skin FitLine
Le peeling s'utilise environ une à deux fois par semaine.
•	Explique son rôle.
•	Fais effectuer de légers mouvements circulaires.
•	Rince après le temps de pose.
Pose une question :
« Comment est ta peau juste après ? »
3. TONIQUE
☐ Tonique Skin FitLine
Explique pourquoi le tonique est très important.
•	Rééquilibre le pH de la peau.
•	Prépare la peau à recevoir les soins suivants.
4. SÉRUM ACTIVIZE
☐ Sérum Activize
Explique qu'il prépare la peau et favorise une meilleure pénétration des soins appliqués ensuite.
Laisse chacune l'appliquer délicatement sur l'ensemble du visage.
5. MASQUE HYDRA SHOT
☐ Masque Hydra Shot
Attention : si tu fais le masque Hydra Shot en atelier, applique le Sérum Activize AVANT le masque.
Le sérum pénétrera encore mieux sous l'effet du masque.
•	Applique le masque.
•	Laisse poser environ 20 minutes.
Pendant ce temps, profites-en pour discuter avec les participantes, répondre à leurs questions et présenter naturellement ton activité.
À la fin du temps de pose, demande-leur leur ressenti.
Beaucoup ressentent immédiatement une sensation d'hydratation, de confort et d'apaisement.
Un vrai spa à la maison !
6. SÉRUM ANTI-PIGMENTATION
☐ Nouveau sérum anti-pigmentation
Présente le nouveau sérum anti-pigmentation.
Explique comment l'utiliser et à quel moment l'intégrer dans la routine beauté.
7. CRÈME SKIN 4EVER
☐ Crème Skin 4Ever
Les différentes crèmes :
•	Crème 4Ever Classique
•	Crème 4Ever Enrichie Jour
•	Crème 4Ever Enrichie Nuit
Applique ensuite la crème adéquate en fonction de la peau.
Explique qu'une routine beauté se termine toujours par une crème hydratante afin de protéger la peau et de préserver son hydratation.
8. CONTOUR DES YEUX
☐ Contour des Yeux Skin FitLine
Si tu disposes du Contour des Yeux, applique-le ensuite délicatement.
9. ULTIMATE YOUNG
☐ Ultimate Young
Termine avec Ultimate Young.
Explique :
•	Comment l'utiliser.
•	Où l'appliquer.
•	Pourquoi il est important de laisser le visage totalement détendu pendant environ 3 minutes.
Petit défi : Interdiction de rire ou de grimacer !
C'est souvent le moment le plus amusant de l'atelier.



CHECKLIST FINALE À IMPRIMER

Date de l'atelier : ..............................................
Lieu : ..............................................................
Nom de l'hôtesse : ............................................
Nombre de participantes : ..............................
1. ORGANISATION
☐ Choisir la date et le lieu.
☐ Préparer la liste des invitées.
☐ Envoyer les invitations personnelles.
☐ Publier une Story sur les réseaux sociaux.
☐ Publier un post Facebook ou Instagram.
☐ Proposer aux invitées de venir avec une amie.
☐ Confirmer les présences la veille par un message écrit ou vocal (Je suis impatiente de te voir demain, ta place est réservée, j’ai hâte)
☐ Prévoir entre 5 et 10 participantes. N'hésite pas à inviter largement. Il y aura toujours quelques désistements.
☐ Prévoir environ 1 h 30 pour l'atelier.

2. PRÉPARATION DE LA SALLE
☐ Préparer un endroit lumineux et confortable. Propre et sans odeurs.
☐ Prévoir une décoration simple et chaleureuse.
☐ Préparer une musique douce.
☐ Installer les produits au centre de la table.
☐ Prévoir une place pour chaque participante.
☐ Une farde avec quelques photos avant / après à disposition sur la table.
☐ Préparer les boissons (café, tisane Herbaslim, Beauty, antioxy, activize…)
☐ Prévoir une petite attention pour les invitées. Quelques idées proposées :
☐ Préparer un cadeau pour l'hôtesse si ça se fait chez quelqu’un d’autre que vous.

3. MATÉRIEL À PRÉVOIR
☐ Le scan facial. L’annoncer comme innovant, et incroyable.
☐ Un miroir par participante.
☐ Une serviette par participante.
☐ Des petits bols d'eau chaude.
☐ Des serre-têtes.
☐ Des cotons.
☐ Des mouchoirs.
☐ Les catalogues FitLine.
☐ Les bons de commande.
☐ Les offres du moment.
☐ Les packs disponibles.
☐ Des échantillons si disponibles.
☐ Une farde avec des photos avant / après.
☐ Un téléphone pour les photos.

4. PRODUITS SKIN FITLINE
☐ Le scan facial présenté comme une surprise, un cadeau !
☐ Young Care Mousse ou Cleaning Lotion.
☐ Peeling.
☐ Tonique.
☐ Sérum Activize.
☐ Sérum anti-pigmentation.
☐ Masque Hydra Shot.
☐ Crème Skin 4Ever.  Crème Jour Enrichie – Crème Nuit enrichie – La classique
☐ Contour des Yeux.
☐ Ultimate Young.
(Explication des produits plus bas)

5. ACCUEIL DES PARTICIPANTES
☐ Accueillir chaque participante.
☐ Proposer une boisson.
☐ Présenter les participantes avec leur prénom. S'il y a un peu de monde, préparer une petite étiquette avec leur prénom. Placez-la sur son bol ou juste à côté, bien visible.
☐ Demander leurs attentes concernant leur peau.
☐ Proposer une photo avant, à la lumière du jour et avec leur accord.
☐ Expliquer le déroulement de l'atelier.

6. DÉROULEMENT DE L’ATELIER
☐ Me présenter rapidement.
☐ Expliquer pourquoi j'utilise FitLine.
☐ Présenter brièvement PM-International.
☐ Parler de la qualité des produits.
☐ Présenter Dermatest 5 étoiles, le plus haut niveau de certification
☐ Faire découvrir la routine Skin FitLine.
☐ Présenter une SURPRISE : Le scan facial offert est présenté comme un cadeau à faire découvrir aux invitées. Une innovation jamais vue, une technologie brevetée.
☐ Laisser chacune appliquer les produits.
☐ Respecter les temps de pose.
☐ Pose régulièrement des questions.
☐ Répondre aux questions.
☐ Présenter naturellement mon activité.

7. FIN DE L’ATELIER
☐ Demander l'avis des participantes.
☐ Remettre les catalogues (que vous avez imprimé si possible en couleur) à chacune et glisse un bon de commande à l'intérieur.
☐ Présenter les offres du moment.
☐ Présenter les packs disponibles. Laisser votre ordinateur allumé sur la boutique clients pour d’éventuels commandes.
☐ Expliquer les avantages du Club FitLine.
☐ Présenter les possibilités de paiement. VIP client (- 10% si cure de 3 mois)
☐ Expliquer la possibilité de devenir TP. Attention, ne fais pas une présentation commerciale. Explique simplement :
☐ Prendre les commandes. Propose une remise de 5 % sur la commande pendant 24 heures. L’objectif indiqué est de créer un sentiment d’urgence.
☐ Proposer un prochain rendez-vous chez l’une ou l’autre de vos invités avec leurs amies, ou chez vous.
☐ Annoncer la date du prochain atelier.
☐ Remercier les participantes.
☐ Remercier l'hôtesse avec un petit cadeau.

8. APRÈS L’ATELIER
☐ Envoyer un message de remerciement le lendemain.
☐ Demander leur avis.
☐ Répondre aux dernières questions.
☐ Inviter au prochain atelier.
☐ Proposer une soirée découverte de l'activité.
☐ Publier quelques photos avec l'accord des participantes.
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