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GUIDE DU NOUVEAU PARTENAIRE

Comment utiliser

Ce guide est ton compagnon de route

pendant tes 30 premiers jours (et bien plus encore).
Il est la pour t'aider a avancer pas a pas,

a ton rythme, et a construire des bases solides

pour ton activite.

Pas besoin d'étre parfait(e).
L'important, c'est d'étre régulier(e)

et de passer a l'action chaque jour,

— COMMENT PROFITER AU MAXIMUM DE CE GUIDE =

o _
N @ @ @& u
@ Y ) o0l
Lis dans 'ordre Passe a l'action Avance a ton rythme Appuie-toi sur Mesure tes progrés
’ ton équipe
Chaque étape Ne te contente pas Adapte ce guide a Célébre chaque
est importante de lire, applique ! ton emploi du temps. Tu n’es pas seul(e). victoire, méme
et t'ameéne vers L'action est la clé Chaque petit pas Pose des questions, la plus petite.
ton succés. des résultats. compte. demande de l'aide Tu vas plus loin
et partage. chaque jour !

_@_ L&M&%W Ffva%va&ofw

Ne cherche pas la perfection, cherche la progression. [ ] Prends quelques minutes pour découvrir
Les petits pas d'aujourd’hui construisent ce guide en entier,

les grands résultats de demain. ] Note tes questions et tes réflexions.

I
Reste connecté(e), reste positif(ve), |
I

et surtout... fais-toi confiance ! @

S . xs e

IMPORTANT

T 7 ;
Les résultats ne sont pas immediats, ‘ —-'9 CM‘M o 74&%& = DHHCCES Q::J

mais ils sont le fruit d'actions quotidiennes et réguliéres.

| Choisis ta 1™ étape et commence dés aujourd'hui ! I,

o |

| Partage avec ton sponsor que tu as démarre, @ B

v
= — - UN GUIDE. 10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES. - :
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®
Les 10 eétapes
e un coupp djoeil, |

Ton parcours vers tes premiers résultats.

Une étape aprés l'autre, tu construis ton succeés.
Ce guide t'accompagne pendant tes 30 premiers jours
pour prendre de bonnes habitudes et avancer avec confiance.

f o CLARIFIE TON OBJECTIF -
Q(J Définis pourquoi tu démarres et ce | @i
que tu veux créer dans ta vie. s ;

e SOIS PRESENT(E) >

Sois visible et disponible. Ta présence : {é}

réguliére inspire confiance. o

e FORME=-TOI o
@ Apprends les bonnes choses, 0090
' =N

au bon moment, et passe & laction.

o INVITE SIMPLEMENT e Ay

Invite les personnes intéressées @

découvrir I'activité et les produits. k'.

O soisrecuier(e) L
% La régularité bat la perfection. { E}@

Sois constant(e) chague jour. &

o UTILISE LES PRODUITS

Découvre, teste et adopte les produits

pour pouveir en parler avec conviction.

o METS TON ACTIVITE EN PLACE

Crée tes bases solides : outils, liens,
organisation et systéme.

Fartage ton expérience, tes découvertes
et ton cctivité naturellement.

o APPUIE-TOI SUR TON EQUIPE

Tu n'es pas seul(e). Demande de I'cide,
participe, collabore et progresse.

@ PASSE A L'ACTION

L'action crée le mouvemnent.
Agis aujourd’hui pour ton futur toi.

Chague petite action compte.
QW:&, Une étape aprés I'autre, %
e MR SR ln conslruis Ww chese de é?”'”w/*’ / R)

= UN GUIDE. 10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES, @
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10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES. -

crec (GF
CLARIFIE
Jor shjectly

Tout commence par une raison profonde.

Savoir pourquoi tu fais cette activité

t'aidera a rester motivé(e), & prendre
Un objectif

les bonnes décisions et a ne jamais : clair donne une

perdre de vue ce qui compte vraiment. direction a chaque
action.

POURQUOI CETTE s
o A RETENIR @) LEs ERREURS A EVITER
ETAPE EST IMPORTANTE
Sans objectif clair, il est facile de se @ Pourquoi veux-tu changer ta vie ? @ Démarrer sans but précis.
disperser ou d'abandonner au moindre @ Que souhaites-tu obtenir grace & © Se fixer des objectifs flous
obstacle. Ton objectif est ton moteur. cette activité ? ou irrdalistes.
Il te donne I'énergie pour avancer @ Ou te vois-tu dans 6 mois ?

& Comparer ton parcours
© Quelimpact veux-tu avoir sur ta vie a celui des autres.
et celle de ta famille ?

& Note ton "POURQUOI" et relis-le
réguligrement.

TON ACTION DU JOUR Ve @ LE CONSEIL DE TON SPONSOR
-

D Prends 20 minutes pour toi. ‘ ‘ f:? / }"ﬁ, satureis ?11. s,

chaque jour.

© Se décourager trop vite.

Refléchis a ce que tu veux vraiment
créer dans ta vie.

Ecris ton objectif principal.
Sois précis(e) et positif{ve).

) Ecris 3 raisons profondes
pour lesquelles cet objectif est important pour toi.

["! Partage ton objectif avec ton sponsor.
“ Nl t'aidera a le rendre encore plus clair.

Reviens réguliérement sur ton objectif. N | /b
Mets-le en évidence, lis-l& chaque matin =
et visualise-le,

C'est ainsi que tu restes alignéle) et motivé{e) !

Mﬁ&?‘- T Mﬁrﬁf de d’m |

RARPE IHPORTANT Clarté + Persévérance + Action
Cette activité est un marathon, pas un sprint.
= Succeés durable (p

Prends le termps de poser des bases solides dés aujourd’hui

w
——  UNE ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE. @
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10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES.

ETAPE 2

57

UTILISE

Leg pprodud

Pour parler des produits avec conviction,

il faut d'abord les connaitre, les tester
et ressentir leurs bienfaits,
Ton expérience est ton meilleur témoignage !

POURQUOI CETTE

A RETENIR A LES ERREURS A EVITER
ETAPE EST IMPORTANTE
© Tudécouvres la qualité et les bienfaits & Utilise les produits chague jour @ Tester les produits de fagon
des produits. pour ressentir les résultats. irréguliere.
@ Tu comprends mieux I_eurs effets @ Tiens-toi(e) informéle) sur leur @ Changer trop souvent de produits
et leur complémentarité. composition et leurs bienfaits, sans laisser le temps d'agir,
@ Tu gagnesler'rlé‘nergw- en confiance @ Sois patient(e) et régulier(ére) : © Se focaliser uniquement sur
et en crédibilité. les effets se renforcent avec le poids ou lapparence.
@ Tu deviens un exemple inspirant . la constance. .
pour ton entourage. A . @ Parler des produits sans les
N =) © Ton expérience personnelle avoir personnellement utilisés.
-2 "J| Lo est ton histoire, ne la sous-estime
WL | = A0
= | jamais |

by, !

@ TON ACTION DU JOUR @ LE CONSEIL DE TON SPONSOR

[:] Choisis tes produits de base ‘ ‘

et commence dés aujourd'hui. fes Iprmi:oé-;‘m{ Lo cour de cofle. aclvife.
[ ] Prends-les chaque jour pendant 30 jours. E,_Hr 56.{' kﬁé&-ﬂ«r {e invegley en foi
[ ] Observe les changements et note - w ef Tew me-@ 5:3, nwa{zwra redérence

ce que tu ressens. g pour fef a«ifmé-,
[:] Partage ton expérience avec ton sponsor x\ | f,

et pose tes questions, @

- Reste curigux(se), pose-moi toutes tes NN
Drendy goin de toc aujourdhui : questions et fais-mai part de tes ressentis.
for [a vie des aulres demair. Je suis 4 pour taccompagner !

pour AL,

RAPPEL
Les résultats viennent avec la constance. ‘ M&a + Pm?‘mw = ?wfwmafm (i

Fais confiance aux produits et au processus.

L
UN ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE. @
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“\é SOIS 1/
PRESENT(E)

Montre toi sur les réseaux, en storys, encore et encore ..
Tu n'as pas besoin d'étre influenceur.
Tu n'as pas besoin d'avoir des milliers d’abonnés.

En revanche, il est important que ton entourage sache
que tu développes une activité et découvre, petit a
petit, ce que tu vis.

La régularité crée la confiance.

COMMENT ETRE PRESENT(E) SIMPLEMENT ?

Partage quelques moments de ton quotidien. (@ Vouloir vendre
Montre qui tu es, sans filtre. a chaque publication.

Montre ta routine produits. ® g::irt:-zss pubRcitiong

Parle de ce que tu utilises et des bienfaits que tu apprécies.

Attendre d'avoir

« quelgue chose
Parle de ce que tu apprends. ® Toaatdineie s

Une idée, une citation, une legon de ta formation... 3 raconter.

Inspire et montre ta progression. Q;)
Meontre les événements de I"équipe. =
Réunions, zooms, formations, moments fun... TON ACTION DU JOUR =

[] Publie une story.

i 4 i [ ] Envoie un message a une personne
La reconnaissance crée des liens forts. que tu apprécies.

Félicite les réussites des autres.

[ ] Commente quelques publications.
Reste en contact avec ton entourage. [ ] Partage simplement un moment . | 7
Un message, un appel, une attention... réguliérement. de ta journée. -~ @

Partage une lecture ou une formation. Disparaitre pendant
ﬁ plusieurs semaines.
GDOO

I3 . n
Les personnes te rejoignent rarement

%? Z‘E ; aprés avoir vu une seule publication...

Elles te rejoignent parce qu’elles te voient
@ avancer avec authenticité et régularité.”

— O

)

UN GUIDE. 10 ETAPES, 30 JOURS. TON succis. @
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10 ETAPES. 30 JOURS, TON SUCCES,

ETAPE 4

METS TON
ACTIVITE

ey

Pour avancer sereinement, il est essentiel
de mettre en place des bases solides.
Une bonne organisation te fait gagner
du temps, de I'énergie et de la confiance.
Prépare ton terrain pour construire

ton succes !
POURQUOI CETTE — =
, @ A RETENIR LES ERREURS A EVITER
ETAPE EST IMPORTANTE :
@ Tugagnes en clarté et en efficacité. € Organise ton espace et ton temps. © Se disperser sur trop de choses
© Tuposes les fondations d'une activité @ Choisis les bons outils pour alafois.
sérieuse et durable, communiquer et suivre ton activité. € Vouloir tout faire seul(e).
© Tu évites de perdre du temps © Fixe-toi des objectifs simples @ Négliger le suivi de son activité,
dans limprovisation. et mesurables. o M d e Py
© Tuinspires confiance (b © Crée des habitudes qui te font Ancper SsSeIte at e A
4 ton entourage. 2 avancer chaque jour. © Attendre le moment parfait
yf @ Suis tes actions et tes résultats pour commeancer.
s Vi pour ajuster et progresser.
@ TON ACTION DU JOUR @ LE CONSEIL DE TON SPONSOR
| | Créetonespace de travail {méme petit 1) pour étre 7\\[_1
wcalma st foeda. V ‘ 6 ;i;z, ;ut-gp&c&’; d (a WW&
) Uatammdmtlmasbomﬂtéléphone.appl; f | U E'Mrféf isilliras ol
carnet, réseaux sociaux...). = d e
[ | Mote 3 objectifs simples pour les 30 prochains jours. 5 Jais un e ‘”r‘“‘?""’a‘““ g 99
[ | Planifie 2 eréneaux horaires fixes dans ta semaine % e ﬂ’w'ﬁe’ avec: congance | T~y
pour ton activité. : O\'
| | Faisle point avec ton sponsor sur ton plan d'action.
Commaence simple, /
puis améliore au fur et a mesure.
Limportant, c'est d'étre en mouverneant !

RAPPEL IMPORTANT | 1 Planifie + Organise + Agis + Evalue + Ajuste

L'organisation n‘est pas une contrainte, 7;,-1, ‘P{M i 75_.”, mm " 7;} Mdg @

c'est la clé de ta liberté future,

w
UN ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE. @
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10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES.

FORME-TOI

chaque jour

La formation est la clé de ta réussite.

Plus tu apprends, plus tu grandis,

plus tu gagnes en confiance et en résultats.
Investir en toi aujourd'hui,

c'est construire ton succes de demain !

POURQUOI CETTE

X A RETENIR LES ERREURS A EVITER
ETAPE EST IMPORTANTE !
@ Tu développes tes compétences © Laformation ne s'arréte jamais. £ Penser que tu sais déja tout.
ot tacrecuilte. ) Apprends a ton rythme, 2 Ne pas appliquer ce que tu apprends.
© Tu évites les erreurs et gagnes mais reste régulier(gre).
& ) Te décourager face a
ikl s & Mets en pratique immédiatement lifaemation.
© Turestes motivé(e) et inspiré(e). ce que tu apprends.
£ Manquer de constance.
@ Tu deviens une référence £ Pose des questions et cherche )
pour ton équipe et tes clients. toujours & mieux comprendre, O Ne pas demander d'aide quand
— tu blogues.
qf T \\'. & Partage tes apprentissages
| 1 D | avec ton équipe.

o- LE CONSEIL DE TON SPONSOR

Consacre 20 & 30 minutes a te former aujourd'hui.
Regarde une vidéo, lis un document ou participe
a une formation.

Note 3 choses nouvelles que tu as apprises. ,;H.__d:: o ider % de changemend )
f f Fa

onuan | 99 %
il

Mets en pratique | action concréte dés aujourd hui.

Partage ce que tu apprends avec 1on sponsor
ou ton équipe.

Je suis |a pour t'accompagner.
Whésite jamais & me poser des questions
et & me demander des ressources,

RAPPEL IMPORTANT rj} h Formutinn + kcﬁon + Persévémnce = Réussite

La formation est un investissement

qui te rapporte chagque jour.

R i
=% ',1’;' it A ag ek -,f_r-"‘:'. ChRlILe dr Quascer

»
UN ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE,
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. Q
ETAPE 6 WSy

PARLE
AUTOUR DE TOI

Parler de ton expérience et de ton activité est
la meilleure fagon d'aider les autres et de
développer ton activité.

Ton témoignage peut inspirer et

changer la vie de quelqu’'un !

A LES ERREURS A EVITER

POURQUOQI CETTE
ETAPE EST IMPORTANTE

@ Les gens font confiance aux & Parle de ton expérience, pas de ton plan @ Parler trap vite ou trop longtemps.

recormnmandations. de rémunération. " y .
© Voulsir convaimece & tout prix.
@ Ton témeignage est plus puissant @ Sois authentique, naturel(le) et & 'écoute.
" !
e iripeirte Goells pUBEGHS. © Négliger d'écouter les besoins

@ Propose des solutions, pas des de l'autre:;

@ Tu aides ton entourage & prendre produits.

: s © Parler uniquement des produits.
de meilloures decisions. © Réponds aux questions avec sincérité.

© Etre dans le jugement ou la pression.

© Chaque conversation peut @ © Laisse la personne décider,
t'ouvrir de nouvelles portes. % & sans pression. eﬁ (J@
@ TON ACTION DU JOUR @ LE CONSEIL DE TON SPONSOR

_ Fais une liste de 10 personnes avec qui tu aimerais partager @ ‘ ‘ a B
ton activité. M [Pt —pding,

| | Choisis 2 personnes & qui tu vas parler cette semaine. ,md'{-':- avee oo cour,

E o )

| | Prépare un témoignage simple de ton expérience, ey Leg lj‘f"f'-d'-# [porionaes

[ | Pose des questions et écoute leurs besains, viendrond & Joi nalirellemend. ,,

e - ’ ; ———— vy
Propose=leur une solution adaptée s'ils sont intéressés. ~ ”

@ RappelleToi - T wiap riet & vendlre, o Ton authenticit attire. @

) T, if ) \/ Ta bienveillance crée des relations solides.
I:'-' ﬂff’vjﬂf& 3 pﬂrﬁ:}# Uil b o acge e Tes conversations créent des opportunités.

Chaque petite conversation compte.
Reste régulier(dre) et bienveillant(e).

?/)C.f relaliors durables = (A{w succis durable / r:p

RAPPEL IMPORTANT ‘ @ Ecoute + Partage + Authenticité = Relations durables

v
UN ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE. @
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ETAPE 7

INVITE ET
FAIS DECOUVRIR

(®]e]
Le meilleur moyen de développer ton activité E)

Une invitation
peut étre le début
: d'une nouvelle vie
Tu n'as rien a vendre, tu as juste a partager j— 8 pour quelgu'un.

est d'inviter les bonnes personnes a découvrir
les produits et 'opportunité.

une opportunité qui peut les aider !

POURQUOI CETTE A RETENIR A LES ERREURS A EVITER
ETAPE EST IMPORTANTE S
@ Les gens n‘achétent pas ce qu'ils @ Invite avec sincérité, sans pression. © Etre insistant(e) ou insistant(e).
ne connalssent pas. @ Partage ton expérience et les bénéfices. © Parler uniquement d'argent.
& Chague invitation est une graine . 1
que tu plantes © Propose une découverte des produits. © Envoyer des messages copiés/
' o s collés sans personnaliser.
@ Tu aides les autres & découvrir des © N prends pas de non'” personnelisment.

produits et une opportunité, © Négliger les personnes de son

entourage proche.
@ Tucrées un impact positif S

et durable. By @ Abandonner trop vite.

N e it sgourd

© - crovo

| ] Fais une liste de 20 4 30 personnes r——-.. — = N
de ton entourage, “ PM‘{:G de fm expirience
[ ] Contacte 2 & 3 personnes chague jour @ agec ?‘M o,

{appel. message ou rencontre). [es bornes personnes
[] Propose-leur de découvrir les produits I viendront nafurellemeny A I /.
avec tol. / vers ?‘” O A ",

[ ] Note les retours et suis les personnes T O
intéressées.

[ ] Invite-les & un moment simple et convivial Reste toi-méme, sois authentique et biervediant(e)
(visio, dégustation, café..). Les gens sentent la sincérité et aiment

se faire aider. pas vendne,

Sois une source dinspiration, pas de pression !

@ g }iﬁ?ﬁ&' “ous” commence par ur ;chr_rp{?l .;éw?'emr
) 4 (1 I
(se faire le premier pag !

RAPPEL IMPORTANT

Les opportunités ne se présentent pas,

on les crée en-osant inviter.

Une invitation peut changer une vie, peut-étre |a tienne.

ll_ _]l Sincérité + Persévérance + Bienveillance
= Opportunités infinies Q{)

L J
- UNE ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE. @
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10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES. —— @ — <&

e
r_/

ETAPE 8
Appuie toi sur

P—-—.

Tu n'es pas seul(e) dans cette aventure.
Ton équipe est la pour t'aider,

t'encourager et avancer avec toi.

Ensemble, on va plus loin et on va plus vite ! - .
POURQUOI CETTE A RETENIR PAN) LES ERREURS A EVITER
ETAPE EST IMPORTANTE N |

@ L'entraide fait gagner du temps @ Participe aux formations, © Rester isolé(e) et ne pas demander
et évite les erreurs. réunions et appels d'équipe. de l'aide.

@ Turegois du soutien et © Pose tes questions et partage @ Comparer ton parcours a celui
de la motivation au quotidien. tes idées. des autres.

€@ Tuapprends des expériences @ Sois présent(e) et impliqué(e). © Etre dans la critique au lieu
des autres. @ Encourage les autres et célébre de la solution.

@ Une équipe soudée crée chaque petite victoire.

B Ne pas célébrer les réussites
des résultats extraordinaires. @ Ton attitude pOEiti'u"B il"lSpl'T'B ° P o I '

sy toute I'équipe !

o p R
n\Ql\h\ Lkt Bl QO

I:I Contacte 1 membre de ton équipe aujourd'hui. “ (,{,M r.?.ru:pz» n—o;;,mtf s an

méme petites.

[ ] Participe & une formation ou & une réunion,

P Pose 1 question et apporte Tidée.

[ Envoie un message d'encouragement
a |1 parsonne.

[] célébre 1victoire (méme petite) avec ton équipe !

Reste connecté(e), sois bienveillant(e) q?
et impliqué(e).

Tu verras, I'énergie de 'équipe

te portera plus loin que tu ne le penses !

(K " : .
Entraide + Soutien + Partage + Motivation
019)® .

WP - Succés ensemble ! (p

v .
UNE ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE.

Tu n'as pas & tout faire seul(e).
Demander de ['aide n‘est pas un signe de faiblesse,
c'est un signe d'intelligence !

RAPPEL IMPORTANT ‘
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10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES.

ETAPE 9

PASSE A
L’ACTION

Le succés vient de 'action quotidienne.
Méme de petites actions, faites chaque jour,
L'action d'aujourd'hui
crée les résultats
Avance avec constance, = = . de demain.

créent de grands résultats sur le long terme.

célébre tes progres et reste focus !

POURQUOI CETTE —@ A RETENIR JAN) LES ERREURS A EVITER
ETAPE EST IMPORTANTE

© Mieux vaut 1 action imparfaite aujourd’hui
que 10 idées parfaites demain.

@ Fixe-toi des objectifs réalistes,

@ Reste régulier(ére), méme les jours © Se décourager aprés un échec.
ou tu n'as pas envie,

@ Laction crée 'élan et la confiance. © Attendre le moment parfait.

@ Tuconstruis des habitudes gagnantes. © Vouloir tout faire en méme temps.

@ Tuvois des résultats concrets

et restes motivé(e).

€ Me pas suivre ses résultats.

© Tuinspires les autres par ton exemple. © Suis tes progrés et ajuste tes actions,

Manquer de de régularité.
/ © Célébre chaque petite victoire | s e pletde Mgt
Dﬂﬂu L oo bat-Luconits 2 T2 @
@ TON ACTION PU JOUR @ LE CONSEIL DE TON SPONSOR

| Choisis 3 actions simples a faire aujourd’hui.

“ ,{."'le:r c..":(."f.ﬁ;e«]lﬂaf' & aller vife,
cherche i aller dong Lo bovwe dircciion.

Consacre au moins 30 minutes & ton activité,
Contacte | personne cu partage ton opportunité. -
| Apprends quelgue chose de nouveau.

Mote tes actions et tes résultats,

f;n-:{.- :v:}?m':e'er‘fuﬁj'_ regle J';Jnn-_c-.

e:‘.f .'E«’—; N;r,(l(h& }H«’-ur-:'-r.'.{,' 7 ,,

; £ . fELH, Je suis & pour taccompagner.
74,,5""* -cl"‘“fﬂ‘f F y N JLL"E' / Célébre chaque progrés et continue davancer.
el ﬁ'ru‘-i{wﬁ-“ lez réves env rée : ; Ton avenir se construit aujourdhul.
RECAPITULATIF (0 @ sienvenue dans Iéquipe @ Parle autour de toi naturellement T L fail !
=3 ” 4 ]
Tu a8 maintenant toutas les clés 9 Découvre ton activité o Invite et fais découvrir Tt ce P e
. ti
pour réussir ton démarrage ! o Caonnais nos produits 0 $'appuie sur ton équipe o3 debaul ! ,a/
\ , L2 e e
Fesde. ﬂ'svcw: ppreataly da- I,ue’m'w' o Mets ton activité en place o Passe a l'action et progresse :\'\ . {V)
el fﬁwﬁ'&, dlee voyage / ‘C,‘:,} e Forme-toi chague jour @ Céldbre et continue d'avancer :T."\‘w..
2y fe ‘ ¥ ’

; ; /
ENSEMBLE, ON VA PLUS LOIN ET ON VA PLUS VITE ! V) fais les aclions, el Tom juccés el indeidable

. e
UN ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE.



GUIDE DU NOUVEAU PARTENAIRE

10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES,

" ttare 10 EER

Célebre chacune

T —
-;--“AI

Chaque petite victoire te rapproche S |
de la vie que tu as choisie.
Prends le temps de reconnaitre

ce que tu accomplis et d'étre fier(e) de toi.

Tu es capable de grandes choses.

Continue a croire en toi !

© Célébrer te motive a continuer,

POURQUOI CETTE
ETAPE EST IMPORTANTE

A RETENIR

de progresser,
@ Tu prends confiance en toi.

@ Chaque jour est une opportunité

Chaque action
compte.
Chaque progrés

est une victoire !

LES ERREURS A EVITER

£ Ne pas reconnaitre ses progrés.

£ Se comparer aux autres.

& Regarde le chemin parcouruy,

@ Turestes positif(ve) et inspiré(e).
£ Tuinspires ton équipe et ton entourage.

© Tu construis une réussite durable

pas seulement celui quil reste a faire.

& Sois reconnaissant(e) pour
chaque petite avancée.

£ Se décourager face aux obstacles.
© Abandonner trop t8t.

© Oublier de célébrer les petites victoires.

et épanouissante. &0 & © Larégularité, la gratitude et 'action —
5, {
] sont la clé du succés.
A i
A =5 " / G5
NG | @ Pecodraisfancs: Pariiorme - ~—
s : £ “ P ¥y )
-~ 5
e les Elapes ene Ploloires \\. /I - = ./
: ; .
@ TON ACTION DU JOUR e LE CONSEIL DE TON SPONSOR
| Ecris 3 choses dont tu es fier(ére) aujourd'hui. l'l A Tl II| ‘ ‘
Fais quelque chose qui te fait du bien, s I Ne: mesure gy Lo résgpili
& o T — '} ) g . !
| Partage une victoire avec ton équipe ’/ A des dvilres ,l_ _
o Ton SPONsor. W L— , ; {118 %
Planifie une petite récompense pour toi. vi— S/ Sy MY & G OgLRINCS: [rRrcsirie /\
Remercie-toi pour tes efforts ! e — _Jf:“; lL'\__ ._/‘r r{';-l;:'»:Ac: fon Jpremiers pag , , / {
e — f’< - "-_,rn'}\
Reste reconnaissant{e), reste passionné(e) /

FELICITATIONS ! 10 ETAPES POUR :

Tu viens de parcourir ces 10 étapes clés, ¥ Construire ta confisnce

Maintenant, c'est & toi d'écrire ta propre histoire. .
L4 pper ton activi

Chague jour, chaque action, chague personne Pove g

que tuinspires compte. ¥ Aider les autres

Tu as tout en toi pour réussir ! 't“"'_' % Créer la vie de tes riéves

w
UM ETAPE APRES L'AUTRE, TU

ENSEMBLE, ON VA PLUS LOIN ET ON VA PLUS VITE ! | )

et continue & avancer,
Le meilleur est & venir !

Meree posr T confiance |
;nmﬁpﬂvfmmww.

CREES TA VIE DE REVE.
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10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES. L

TON AVENIR |
COMMENCE
onrd hui

Tu as maintenant toutes les clés pour bien démarrer,

—

passer a l'action et construire ton succés pas a pas.

Rappelle-toi: il n'y a pas de petits pas,
seulement des pas qui te rapprochent

de la vie que tu réves.

CROIS EN TOI, SOIS PERSEVERANT(E),
ENTOURE-TOI DES BONNES PERSONNES...

ot est possihle | Q)

CE QUE TU AS DECOUVERT TES FORCES ‘? CE QUI T'ATTEND
© Les bases de ton activité & Ta motivation @ Plus de liberté et de flexibilité
@ MNos produits et leur mission & Ton désir de changement @ Un revenu complémentaire
@ Les outils pour réussir @ Tavolonté d'aider les autres (et bien plus encore !)
@& Comment parler de toi et partager @ Ta persévérance @ De magnifiques rencontres
ton opportunité © Tacapacité a apprendre @ Des voyages et des expériences
- ; e inoubliables
@ Limportance de léquipe et de l'action © Tabiervellarice
ot @ Une vie qui a du sens
@ Comment passer Ha:lmon © Tapassion 5 s
et progresser chaque jour @ Et surtout.. la fierté d'avoir _,._n'}‘;'%z.
. [ 28 ]
& Etsurtout.. comment célébrer I i dégi [l ce qie il faid osé changer ta vie | L;_;;E'{'s‘
tes victoires | 5 ) 14

powr rEusse oo C::_h-:l

TU N'ES PAS SEUL(E )
(J QWW ! 2} ﬁ

Ton sponsor et ton équipe sont l pour taccompagner e ?a?ﬁ,ﬂr W‘d" :
& chaque dtape.
Whésite j[amais & poser des questions, demander

= ) de aide cu partager tes idées 3 QQ g
; .

: dang mon Eguigt Oy
UNE ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE — Liza N 0



ETAPE BONUS @

RECAPITULATIF
DE TON PARCOURS

T Lag fait ! ©

En 10 étapes, tu as posé des bases solides

pour construire ton activité et ton avenir,

Continue a avancer, un pas aprées |'autre.
P P

Le meilleur reste a venir ! CQ

Pl TES PROCHAINES
25’ ETAPES

© Continue de te former

@ Aide et inspire les autres

@ Développe ton réseau

& Fixe-toi de nouveaux objectifs
@ Sorsde ta zone de confort

@ \Vis la vie dont tu réves

;:: ;“-c.:'é} eyl pax

wie deglinalitn., ol

F
e LS de pee. @

N'OUBLIE PAS

Tu es pas seul{e).

Ton sponsor at ton équipe sont 1a
pour t'accompagner b chague édtape.
Nhésite jamais & demander de l'aide.

posar des questions et partager tes iddes

GUIDE DU NOUVEAU PARTENAIRE

10 ETAPES. 30 JOURS. TON SUCCES. Vv -

CELEBRE CHAQUE VICTOIRE, MEME LA PLUS PETITE !

Parce que chaque petite action crée un grand changement dans ta vie.

CE DONT TU AS BESOIN
POUR REUSSIR

£ Une vision claire

© De la passion et de la motivation

& De la constance et de la discipline
© Unbon entourage

@ De I'action chaque jour i: 4

Svig fizre deToi | O

—_—

@ TA RECOMPENSE

Plus de liberté financiére

-]

@ Du temps pour toi et tes proches

@ Des voyages et des expériencse
inoubliables

® Une meilleure qualité de vie
© La fierté d'avoir osé changer

ta vie

;’;. e & F‘”—Ci Jf.:q‘,f!;x!.rlz

o
Fe, df.r'.?'- e L -:d’-,f.-c

wfb. W

),

Lie a5 chaiji csse ok

RESTONS CONNECTES

Pour toute question, soutien ou conseil,
contacte ton sponsor ou ton équipe.

fd_p-:.}(_,ﬂ-v.élf’f:; [ % *'“'F"f“-.i ﬂ{etd
el one v l;-*fu.; wile | ¥

Merci de faire partie

L
UNE ETAPE APRES L'AUTRE, TU CREES TA VIE DE REVE.
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v

4
[ es sulils qui Laiderent
Tu r'as pas besoin de tout connaitre dés aujourd hui,
Concentre-toi d'abord sur les outils essentiels,

lls t"aideront a4 gagner du temps, & mieux comprendra
ton activité et a avancer sereinement.

o Les Clés du Succés
N A paire dog celte semaine |

Dans ton Back Office, tu trouveras un programme de formation indispensable :

6 ' . Ton Back Office

Ton Back Office est ton espace personnel
Tu y retrouveras notamment :

g ONGLET PARTEMAIRE — LES CLES DU SUCCES () tes commandes

() ton activité

Ces viddos texpliquent les bases di ton activitd @ tes points
E] ; vidéos de 10 minutes et répondent aux questions que se posent tous @

s . | tesrapports
pour bien démarrer les nouveaux partenaires.

() les documents utiles

i s = £
‘* MNous te recommandons vivement de les regarder dans l'ordre. () les informations sur ton équipe
En un peu plus d'une heure au total, tu acquerras Frendy le. lemps- de. le décoawrir
des bases solides paur démarrer dans les meilleures conditions. progeeccivement. Ju nos s besoin
de Lol madiwer deg !rarmaww

N'essaie pas de tout apprendre en une journée. - Des pelils pas
Mm %&é | Commence par regarder les 7 legons “Les Clés du Succas®, | _ . c:;mxfiwﬂw‘

utilise tes produits et reste en contact avec ton sponsor. \ créent de M
| Le reste viendra naturellement, étape par étape. récullate ! f“f’)
! o

=y
N

LES OUTILS UTILES U

’ [es aulres sulily & la dispostion
N i [ i &

L'APPLICATION LE GROUPE LES ZOOMS LES EVENEMENTS LES SUPPORTS
PM DE L'EQUIPE HEBDOMADAIRES ET FORMATIONS DE COMMUNICATION

Accéde focilernent b toutes Un espace d'entraide, Formations, nouveautis, Evénements en ligne Photas, fiches prodults,
les informations utiles, di motivation ot de partage plans d'action, questions... ou en présentiel pour teémoignages, vidéos.
suivi de ton activitd, au quotidien, Des rendez-vous essonticls ta former, tinspirer Des outils préts & Femplal
produits, documents Ensamble, tout devient pour rester informéle) St PAasSer oun niveau pour partager facilement
et actualités, plus simple | ot progrosser, supdrieur ot afficacement.
Q
/ fiel 0 . T o dlagd Toi: oo o
FrFEAULEL : réussir.
[ essenlic M ail te. i poce
& !‘..'Jt{.{_rﬁ*lr Utilise ces outils Demande de F'aide Passe b Faction

; o
rébpuliérament. quand t an as besein et raste conatant{e) | AJ] L a&?/f/:«f?ﬂ»(:*’" ;
| @y,




E ‘_“

F_j GUIDE DU NOUVEAU PARTENAIRE PARTIE 5 B/

» PAGE 1

LES ERREURS DES DEBUTANTS '
Joul le monde Les jail... et cest normal | D "

Chaque partenaire est passé par ces étapes.
Limportant n'est pas d'éviter toutes les erreurs, mais d'apprendre et de continuer a avancer.

@ ies nauns écvens

o ATTENDRE D'ETRE PRET(g) PASSE A LUACTION
Tu n‘auras jamais toutes les 3 La meilleure fagon d'apprendre

G

réponses dés le début. est d'avancer.
9 5 VOULOIR TOUT SAVOIR ~ CONCENTRE-TOI SUR
209 = g
fof AVANT DE COMMENCER — =y LA PROCHAINE ETAPE
Personne ne connait tout i Fais un pas aprés l'autre,
le premier jour. l'essentiel viendra en chemin.
¥ G SR R COMMENCE PAR TOI
LES PRODUITS e
Les meilleurs témoignages

Il est difficile de partager une S S
2 - d sont ceux gue tu vis tol-meme,
expérience que l'on ne vit pas.

AVOIR PEUR DE DERANGER PARTAGE AVEC BIENVEILLANCE

o @ Tu penses que les autres n'ont _> @ Tu proposes une opportunite,
pas le temps ou ne sont pas pas une contrainte. Les personnes
intéressés. intéressées te remercieront.

SE COMPARER AUX AUTRES 3
e O o Tu compares ton premier mois ——'> SUMIE TS
Qj pa P O Concentre-toi sur tes progrés

aux 8 années d'expérience

5 g et célébre chaque petite victoire,
de quelqu'un d'autre.

o ® VOULOIR ALLER TROP VITE LA REGULARITE PAIE TOUJOURS
- 7/ Tu briiles les étapes et tu te — g Les grandes réussites se construisent
décourages plus facilement. pas a pas, jour apreés jour.

APPUIE-TOI SUR TON EQUIPE
Ton sponsor et ton équipe sont |a
pour t'aider. Demande, échange,
partage !

O
o

RESTER SEUL(E)
©® O , : —> o0
D Tu essaies de tout gérer tout seul(e) @

et tu perds du temps et de I'énergie.

LY r .
< . 74 relenir- O
i Les personnes qui réussissent
ne sont pas celles qui ne font jamais d’erreurs...

mm Reste patient(e) avec toi-méme. -
Chaque petit pas compte et t'ameéne plus prés OMW : :
de la vie que tu as choisie ! Q;] g
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_— &

LES 3 PHASES

@
&JWV avance & §or r‘?&ﬂw W,

Me compare jamais ton chapitre 1au chapitre 20 de quelgu’un d'autre.

Chaque partenaire traverse ces trois étapes: Elles sont toutes importantes,

o = 0 Je découvre les produits. _‘Q’_
PHASE 1 '0 Je prends confiance. zl.' i ; i/
P ebjecl
JE DECOUVRE @ Jemeforme reel pas d élre
s @ Je fais mes premiers pas. pacfaie),
e e
AL

a Je développe mes habitudes @

PHASE 2 @ e gagne en expérience

2 ! a ok
..IE CONSTRLIS 0 Jaccompagne mes pramiers clients LeF resullals
2 P
0 Je partage avec plus de naturel. GErate grece
a la Mfﬁfmﬁf.

£ Jaccompagne une équipe. ﬁ'/\?

O PHASE 3 @ Je transmets mon expérience
;_‘ JI l)l\iII{ H}}:II @- Je progresse continuellerment, .
-lf i ' i r '3
@ Je construis une activité durable e

(Y) I{me)af‘tv:‘f rui.!:-é"r ‘pﬂ& {’.CI mﬁﬁt d- {fz:?{-mt{f:&- _"'L:fp EALILCES,

mals ft: ‘{afz' de cs




ﬁ GUIDE DU NOUVEAU PARTENAIRE G

v PAGE 18

LES 5 FONDAMENTAUX
iffw succes O

Ces cing habitudes sont le socle de ton activité.
Si tu les appliques avec constance, elles feront toute la différence.

UTILISE LES PRODUITS

Ton expérience est
ton meilleur témoignage.
Teste, adopte et utilise

i

®

les produits chaque jour,
lls sont la base
de ton activite.

PASSE A LACTION
CHAQUE JOUR

Laction crée
le mouvement.
Agis aujourd'hui

@ PARLE NATURELLEMENT
Q/ "W @ Ne cherche pas

A = & convaincre.
n'est pas le fruit

pour ton futur toi.

La régularité Partage simplement

® @
transforme d’'une action ce que tu vis.
les réves en t. " Ton authenticité
réalité. exceptionneilie... inspire confiance.

mais de centaines
de petites actions
réalisées avec

CONTINUE A APPRENDRE & APPUIE-TOI

SUR TON EQUIPE

Chaque formation P e

taide a grandir. _ O Tu n'es jamais seul(e).

Méme 15 minutes .. O Py O Pose des questions,

par jour peuvent | i i | demande de ['aide,

faire une grande participe, collabore

différence. el progresse
ensemble.

66
Les grandes réussites ne sont pas le fruit d’'une action exceptionnelle...
O

UN GUIDE. 10 ETAPES. TON SUCCES.

£
| A8 L}




e

8 @

SEMAINE 1

;@%MMW&

Objectif : prendre confiance
et apprendre les bases.

]
&l
[
O
|
O
O

Je regarde les 7 vidéos "Les Clés du Succes”
Je prends mes produits chaque jour

Je découvre le Back Office

Je rejoins le groupe de I'équipe

Je participe a mon premier Zoom

Je note toutes mes questions

J'échange avec men sponsor

©
©

MISSION DE LA SEMAINE :
apprendre, observer et prendre confiance.

SEMAINE 3

Ja }@Wwﬁm%w

Objectif : créer
mes premiéres habitudes.

Je contacte quelques nouvelles personnes
Je fais des suivis

Je publie réguliérerment

Je découvre un nouvel outil

Je participe a un Zoom

SISl E =8

Je demande un appel a trois si nécessaire

MISSION DE LA SEMAINE :
transformer les actions en habitudes.

1000

O00oag

©
@

200 a0

©]

PLAN D’ACTION . 58 '-%

TES 30 PREMIERS JOURS -

-

SEMAINE 2

Je parlage

Objectif : commencer a parler
naturellement de mon expérience.

OQO

L,

Je partage mon ressenti avec mes proches

Je fais découvrir les produits a4 2 ou 3 personnes
Je publie mon premier post ou ma premiére story
Je participe & une réunion ou une présentation
Je continue ma formation

Je fais un point avec mon sponsor

MISSION DE LA SEMAIMNE :
oser parler simplement de ce que je vis.

SEMAINE 4

Objectif : installer une
routine durable.

AA

Je poursuis ma routine produits

Je reste actif(ve) sur les réseaux
ou auprés de mon entourage

Je participe aux formations
Je fais le bilan de mon premier mois
Je fixe mes objectifs pour le mois suivant

Je célebre mes premiéres réussites

MISSION DE LA SEMAINE :
construire des bases solides pour la suite.

2 MON BILAN DES 30 JOURS

Ce dont je suis le plus fier /
la plus figre :

Ce gue j'ai appris :

Mon prochain objectif :

v RAPPEL :

- g Les grandes réussites commencent

par de petites actions répétées chaque jour.

UN GUIDE. 10 ETAPES. TON succEiés. @

Date de mon
rendez-vous
avec mon sponsor ©

/ /

W&-M.
ﬁbe&mpaé&q{&gwﬁs-cﬁom.f

Eﬁa

Chague pag comple !
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BONUS

@
2]
©
4]
5
o

!. Regarde une nouvelle
L formation.

Fais une story de ton
petit-déjeuner ou de

ta routine produits.

% Prends des nouvelles
de 3 anciens contacts.

Commente les
@ publications de

10 personnes.
Partage une photo

de ton quotidien.

o] Invite quelqu’un &

boire un café.

Regarde une vidéo
o @ “Les Clés du Succés”

une deuxigme fois.

Raconte pourquoi tu
@ as commence cette

activité.

: Remercie un client.

Montre une réception
de commande.

J

2 wmol

+ Man histoire
+ Mes valeurs
* Ma journée

+ Mes passions 4

d '_.-.-q-
~=

+ Une anecdote

© QUOTIDIEN

« Mon bureau

» Mon café

» Mon chien %@

* Une balade

« Mes vacances
L « Man crgamsatmn P s

v,

Rappelleto!

Ton Bume"w:de

est1a plus gfﬂ ut
ngCE

personnel.

@ Fais une story
“Une journée
avec moi”.

(o] Demande un appel

Eﬁ% & trois avec

ton sponsor,

Félicite un membre
de ton eéquipe.

Partage une photo
“coulisses”.

Lance un sondage

@ 0 D [] en story.
@ E Raconte une difficulté
que tu as surmontée.

? '@'_ Partage un conseil

simple.

@ @ Prépare un colis
en story.

2 Contacte une personne
ﬁ:% a qui tu n'as plus parlé
depuis longtemps,

[ régudarits bat Toujours: L infonsde.

Chague petite action te rapproche de la vie que tu choisis. @

+ Une erreur

+ Une legon

+ Une citation
* Un livre

+ Une réflexion

30 JOURS POUR RESTER ACTIF & J
Des: pelites actions Mﬁf:ff_"‘”: il ettt ! ;
@ ;flgﬁ;';;:::ngwg

D =
D &L
D x
D
O @

LA ROUE DES IDEES ()

QM;MWM?WFMW

Parle d'un bénéfice
produit que tu
apprécies.

Partage une
gratitude du jour.

Avant / Aprés
(organisation, état
d'esprit, énergie...).

Invite quelqu‘un a
découvrir ton activité.

Participe & un Zoom.

Raconte ce que tu
aurais aimé savoir
au début.

Maontre ton espace
de travail.

Réponds aux
commentaires de
tes publications.

Celébre une petite
victoire.

Fixe tes objectifs
du mois prochain.

' A
(% propuITS Y
3

« Ma routine "

b

* Mon produit préfére ,q =
* Une astuce

* Un avant/aprés
* Une recette

| > ACTIVITE

] hi .
| = Pourquoi j'ai commence i

« Ce que j'apprends 4 L&
» Les coulisses 4 /,;-*
« Une formation L Ler

* Une rencontre

S0IS TOI, PARTAGE
CE QUE TU VIS, ET INSPIRE
AUTOUR DE TOI !

V)



e

_‘r-"'
. . M o Tu viens de faire un premier pas.
W /(/ W Peut-étre I'un des plus importants.
L Tu n'as pas besoin d'étre parfait(e).

& g -~ DANS PAVENTURE ! Tunas pas besoin de tout savoi
G i _ Jo as simplement

> e ———

bessin #;" wrancer.

Il y aura des jours ol tout te semblera facile.
Et d’autres ol tu douteras.

C’est normal.

Chaque personne qui réussit

est passée par ces moments.

@ Fais confiance au processus.
£%, Appuie-toi sur ton sponsor.
(), Reste curieux(se).
=

Continue a apprendre.

EU surllonl...
(14

N’abandonne jamais un réve
a cause du temps qu'il faudra

.unim-n
!.“‘;.

pour le réaliser.

%__ [e Temps passera

.

A 49 ans, jai décidé de changer «7]/{-} M W
de vie et de whﬂnﬁf une nouvelle liberté. O ,,
O Ly~
{ 1"_]
W@ﬁ& W 7
Toute I'équipe est heureuse de t'accueillir. ol .'

Nous serons a tes cdtés pour répondre a tes questions,
t'encourager, te former et célébrer chacune de tes réussites,

Tu n'es pas seul(e) dans cette aventure.

Ensemble, avangons un pas aprés [autre.

Le succés n'est pas réservé a quelques personnes.
Il appartient a ceux qui n'abandonnent pas.

‘ Lo,

¥
Les plus belles réussites commencent souvent b ¥ rif >
par une simple décision : celle de croire en soi. V) ‘e



	(et bien plus encore).
	Montre toi sur les réseaux, en storys, encore et encore ...
	Appuie toi sur
	Célèbre chacune  de tes victoires
	vidéos de 10 minutes pour bien démarrer
	Le succès n'est pas réservé à quelques personnes.  Il appartient à ceux qui n'abandonnent pas.

